Mozliwos¢ waloryzacji kontraktéw w budownictwie

Utworzono: piatek, 12, kwiecieh 2019 11:32

MStraty polskich firm budowlanych
wynikajg przede wszystkim z braku mozliwosci waloryzacji realizowanych
kontraktdw. Umowy podpisane w poprzednich latach, zawierane na podstawie cen
aktualnych dla lat 2016 lub 2017, przynosza firmom straty - gdyz ceny produktéw
wzrosty od tamtego czasu o okoto 30%.

Polskie prawodawstwo pracuje nad tym, by wprowadzi¢ mozliwos¢ waloryzacji
takich umoéw. Jednak ustawa bedzie dotyczy¢ tylko kontraktdw zawartych po jej
wprowadzeniu. Firmy doswiadczajgce dzisiaj strat mogg korzystac tylko z negocjacji
zwrotu kosztéw droga kontraktowa - gdy doswiadczyty przedtuzeh w realizacji
umowy ze wzgledu na czynniki zewnetrzne, lub na drodze sgdowej. Obie te drogi sg
czasochtonne i zapewniajg odzyskanie jedynie czesci roszczeh. Ma to wptyw na
ptynnos¢ finansowgq polskich firm budowlanych.

- Rynek budowlany jest bardzo wymagajacy. Zeby wzigé udziat w przetargu, trzeba
miec cate zaplecze instrumentéw finansowych - powiedziat serwisowi eNewsroom
Andrzej Puta, dyrektor Biura Gwarancji Ubezpieczeniowych Euler Hermes -
Niezbednym narzedziem, ktére musi zapewnic¢ firma, by wzig¢ udziat w przetargu,
jest mozliwos¢ udzielenia gwarancji na swoje ustugi. To kosztowna sprawa -
szczegolnie, ze czesto gwarancje siegajg nawet dziesieciu lat. Nie kazdg firme na to
sta¢ - zwtaszcza gdy inwestuje na rynkach zagranicznych, gdzie ryzyko jest
trudniejsze do ocenienia niz przy projektach lokalnych. Taka dziatalnos¢ wymaga
wiec duzej ptynnosci finansowej i bezpieczehstwa finansowego, ktére w obecnej
sytuacji rynku budowlanego stanowig dla wielu firm duzy problem - miedzy innymi
ze wzgledu na brak mozliwosci waloryzacji realizowanych kontraktéw - dodat Puta.
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